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Ralf Hildebrandt Der Produktbereich HeiRgetranke eines international fuhrenden Konsumguterherstellers.
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> Herausforderung

> Losungsansatz

O sciendea fuhrt 80 Interviews mit Einkaufern/Entscheidern in relevanten Absatzmarkten und
o PROJEKTKOMPETENZEN gewinnt so wertvolle Einblicke in den deutschen Aufer-Haus-Markt fiir HeiRgetrinke:

v Verbrauch, Absatz- und Umsatzanteile, Wareneinsatz, Saisonverlaufe nach Hei3getrankearten

v" Bezugsquellen, Einkaufsgewohnheiten, Packungsgrofen und -formen nach Heifgetrankearten

v" Marktanteile, Markenpraferenzen und Markenimage der Anbieter

v Einschatzung der wichtigsten Endverbrauchertrends und der zukiinftigen Marktentwicklung
Auf Basis der Befragungsergebnisse werden die Verbrauche nach Absatzkanalen und
HeiRgetrankearten berechnet und zukunftige Markt- und Absatzpotenziale prognostiziert.

Verbrauchertrends
Marktpotenzialanalyse
Experteninterviews
Strategieentwicklung

AufBer-Haus-Markt >  Ergebnis

Konsumgter Die Analyse lieferte dem Kunden ein umfassendes Bild liber Marktpotenziale, Trends und

Wettbewerbsstrukturen pro Absatzkanal. Dadurch konnte er sich auf die fur ihn lukrativsten
Absatzkanale konzentrieren und die Tee-Produktlinie dort erfolgreich einfuhren.



