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> Losungsansatz

sciendea fuhrt folgende Analyse-Schritte durch:
Fo v~ Analyse des europdischen Smart-Home-Marktes und der relevanten Trends, Treiber und

o) PROJEKTKOMPETENZEN Herausforderungen

v" Bewertung von Marktgrofte, Wachstum, Segmentierung und Wettbewerbslandschaft

v Identifikation der Kundenbediirfnisse, Praferenzen, Akzeptanz und Barrieren flir Smart Home
Produkte in den funf Zielmdrkten

v Erstellung eines Rankings der Zielmarkte hinsichtlich ihres Marktpotenzials und ihrer Attraktivitat

v" Bewertung der Markteintrittschancen und -risiken fiir Smart Home Produkte in den flinf
Zielmarkten

v Ableitung von Empfehlungen fiir die Markteintrittsstrategie
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>  Ergebnis

Smart Home Produkte
Das Projekt fuhrt zu einer fundierten Entscheidungsgrundlage fur die MarkterschlieRung
von Smart Home Produkten in Europa. Der Kunde kann damit ein Pilotprojekt in dem Markt
starten, der das grofite Potenzial bietet.



